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ABONNEMENT VIDEO RESEAUX SOCIAUX
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Vidéaste professionnel
a Toulon, dans le Var

Installé a Toulon dans le Var, en Provence, j'exerce comme vidéaste
dans la région sud-est, principalement dans le Var, les
Bouches-du-Rhone et les Alpes-Maritimes, depuis plusieurs années
maintenant.

Raconter les histoires de mes clients a travers la création de leurs
projets graphiques et audiovisuels est devenu ma spécialité. Des
professionnels, aussi bien du secteur de I'évenementiel, que de la
restauration, de la musique ou de l'industrie, me consulte pour que
japporte I'étincelle qu’il faut a leurs communications.



L’ET| NCELLE !lIn’existe pas de recette miracle

pour obtenir des clients, mais une méthode

QU’IL VOUS FAUT! simple et efficace : Spaerkle

Toutes les communications indispensables

a votre entreprise

v Shooting mensuel v Présentation d'entreprise v lllustration animée
v Confenus verticaux v Mise en avant des produits v Support pédagogique
v Photfographie v Témoignages clients v Habillage graphique

Y. S emmeire, formation
v Inauguration



Cette offre s’adresse aux entreprises
et indépendants qui veulent :

&)

Etre visible sur Pouvoir gagner Se concentrer sur
les réseaux sociaux du temps leur coeur de métier

Vos contenus vidéos professionnelles,
chaque mois, sans perdre de temps !

Un abonnement simple pour alimenter vos réseaux sociaux
avec des vidéos efficaces et cohérentes !



I.a solution
un abonnement vidéo clé en main !

OPTION

FORMULE Séance mensuelle sur site (1h) Photos
» Th de shooting supplémentaire
Men Suelle Des vidéos adaptées a vos réseaux ' ti‘éﬁ:znpﬂﬁﬁgreh°’f°s refouchées
1vidéo longue ou 4 vidéos courtes
— +150€/MT
Un retroplanning de communication
Pour une stratégie définie a 'avance! OPTION
[HT o Gestion
Analyse et suivi des performances : : ,
_ o = Gestion comple_1'e de vos réseaux
Tout les mois analyse des statistiques par un community manager
. ’ . , 1 partenaire !
pour gjuster la stratégie et 'améliorer
Sur devis

11 mois réglés d’avance = 12¢ mois offert !



Une collaboration en 4 étapes
pour une communication qui captive !

® ®
Rencontre Organisation

Notre premiere rencontre, par mail, téléphone ou Nous commencons d élaborer le rétroplanning
par visioconférence, sera |'occasion pour nous de mensuel ou trimestriel pour définir les besoins en
définir vos besoins ensemble et choisir votre offre. communication.

3) O,
Production Livraison

1h de shooting sur site pour capturer toutes les Enfin, vous recevez vos contenus préts a
images nécessaires. Selon ce qui a été convenu, I'emploi, sans prise de téte. Nous garantissions
nous passons ensuite au montage de vos un suivi des performances tous les 3 mois.

images.



1h de tournage
par mois

1 mois de contenu
préet a publier !

Gain de temps immédiat

Une communication structurée et réguliere
Une évolution mesurable de votre visibilité
Une image professionnelle et cohérente

Des choix stratégiques basés sur des données réelles



Les engagements du
bon freelance

Qualité de la prestation

En tant qu’expert, le freelance s’engage & apporter une réponse de
qualité a son client lors de la livraison du projet. La satisfaction client
devre étre au coeur de la relation pendant toute la prestation.

Vulgarisation

Le freelance s’engage a rendre somple la relation avec son client dans
la mesure ou celui-ci ne connait pas le métier fechnique du freelance
(tarifs, temps de production, contraintes techniques, etc.)

31
Lot

Planning et deadline

Le freelance s’engage a respecter un planning de production et la
deadline de livraison. Sila gestion de projet le permet, le freelance est
garant de son rythme de travail et devra respecter ces délais.

Des tarifs justes et équitables

Le freelance s’engage a ne pas surévaluer ses tarifs et/ou a diminuer
ses temps de production afin que le client ait la garantie que I'échange
commercial puisse aussi s’adapter, au besoin, & son budget.
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J'ai eu la chance de faire appel a Vincent, fondateur de

Spaerkle en juillet pour le lancement de ma société de O .I. 'II
revétements muraux. Il me fallait une vidéo courte, tres n rqvql e

représentative des produits que je commercialise et Vincent a bl ?
su me mettre en confiance et a mis en avant d’'une maniere ensem e °
formidable I'essence méme de ma société. Il a su comprendre

mes attentes, me rassurer et m'accompagner sur ce sujet. e 06113658 04

= vspaeth@outlook.fr

www.spaerkle.fr



