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Vidéaste professionnel
a Toulon, dans le Var

Installé a Toulon dans le Var, en Provence, j'exerce comme vidéaste
dans la région sud-est, principalement dans le Var, les
Bouches-du-Rhone et les Alpes-Maritimes, depuis plusieurs années
maintenant.

Raconter les histoires de mes clients a travers la création de leurs
projets graphiques et audiovisuels est devenu ma spécialité. Des
professionnels, aussi bien du secteur de I'évenementiel, que de la
restauration, de la musique ou de l'industrie, me consulte pour que
japporte I'étincelle qu’il faut a leurs communications.



L’ET| NCELLE !lIn’existe pas de recette miracle

pour obtenir des clients, mais une méthode

QU’IL VOUS FAUT! simple et efficace : Spaerkle

Toutes les communications indispensables

a votre entreprise

v Shooting mensuel v Présentation d'entreprise v lllustration animée
v Confenus verticaux v Mise en avant des produits v Support pédagogique
v Photfographie v Témoignages clients v Habillage graphique

Y. S emmeire, formation
v Inauguration



Les raisons pour choisir Spaerkle !
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Démarquez-vous
de vos concurrents

Chaque visuel concu chez Spaerkle
porte une signature distinctive qui
capte I'attention et reste gravée
dans la mémoire de votre audience.

Echanges réguliers avec vous
pour vous fenir informé de I'avancée du

projet par téléphone ou meeting.

Renforcer
votre crédibilité

Le studio capture I'’ADN de votre
marque pour créer des visuels
capitvants qui inspirent confiance
et assoient votre expertise.

Galerie client
pour centraliser les informations et
faciliter les retours.

Gagnez
en visibilité

Nous vous conseillons sur la
diffusion de vos communications
pour qu’elles soient réellement
efficace et toucher au mieux votre
cible

La réussite avant tout
pour aller plus loin de le processus et
former vos communicants.



Une collaboration en 4 étapes
pour une communication qui captive !

® ®
Rencontre Organisation

Notre premiere rencontre, par mail, téléphone ou Une fois le devis signé et I'acompte versé, nous
par visioconférence, sera |'occasion pour nous de commencons a élaborer les maquettes de votre projet,
définir vos besoins ensemble et ainsi rédiger le planche d’ambiance, storyboard, script. Ces dernieres
devis associé. doivent étre validées pour passer a I'étape suivante.

3 O,
Production Livraison

Les maquettes étant validées nous pouvons Enfin, vous recevez une premiere version de la
passer a la captation des images, prises de vues production vidéo et nous garantissions un suivi
aériennes, enregistrement audio. Selon ce qui a post-livraison prévu sur le devis.

été convenu, nous passons ensuite au montage
de vos images.



Nouveau client ?
Donnez vie a votre entreprise en vidéo !

CJ (O W
Présenter Gagner Attirer de
votre savoir-faire en visibilité nouveaux clients

OPTION
Animation

FORL\/'ULE 1h de tournage sur site Une <t Sanimat
u ne sequence d animarion,

Decouverte Interview du dirigeant en motion design

ou voix off professionnelle
— 100€/MHT

Montage vidéo complet avec

/HT musique libre de droits OPTION
49 O€ Livraison d’un film promotionnel Drone
impactant de 1 minute = Prises de vues aériennes,
idéale dans le batiment

150€MT



Les engagements du
bon freelance

Qualité de la prestation

En tant qu’expert, le freelance s’engage & apporter une réponse de
qualité a son client lors de la livraison du projet. La satisfaction client
devre étre au coeur de la relation pendant toute la prestation.

Vulgarisation

Le freelance s’engage a rendre somple la relation avec son client dans
la mesure ou celui-ci ne connait pas le métier fechnique du freelance
(tarifs, temps de production, contraintes techniques, etc.)

31
Lot

Planning et deadline

Le freelance s’engage a respecter un planning de production et la
deadline de livraison. Sila gestion de projet le permet, le freelance est
garant de son rythme de travail et devra respecter ces délais.

Des tarifs justes et équitables

Le freelance s’engage a ne pas surévaluer ses tarifs et/ou a diminuer
ses temps de production afin que le client ait la garantie que I'échange
commercial puisse aussi s’adapter, au besoin, & son budget.

REFERENCES
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Vincent a ftravaillé pour la société Egqwa ¢

'occasion de la création d'un webinaire sur le On 'I'rqvqi"e

recrutement. Il a su comprendre trés rapidement

notre besoin, et nous a livré une création ensemble ?

correspondant parfaitement a nos attentes. Je
\ [o) l
recommande ¢ 100% ! . 06713658 04

= vspaeth@outlook.fr

www.spaerkle.fr



